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Mannheimer zahlt wieder Dividende
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Ertragssituation erneut verbessert

Vertrieb deutlich ausgebaut

Produktinnovation: MaxBox

ErtragsVerbesserungsProgramm initiiert

Ertragssituation und Dividende

Die auf Markenprodukte fur bestimmte Zielgruppen spezialisierte Mannheimer
Versicherungsgruppe gab in ihrer heutigen Bilanzpressekonferenz bekannt, dass
Aufsichtsrat und Vorstand der Mannheimer AG Holding der Hauptversammlung am 12. Juni
2007 vorschlagen werden, fiir das Geschéftsjahr 2006 eine Dividende in Hohe von 8 Cent je
Stuickaktie zu zahlen. Das Unternehmen will hierdurch insgesamt 5 Mio Euro an seine
Aktionére ausschutten.

Mdglich ist die Dividende aufgrund der erneut verbesserten Ertragssituation. Die
Mannheimer AG Holding erzielte einen Jahresiiberschuss von 5,1 (im Vorjahr 3,2) Mio Euro.
Der Konzern verbuchte im Geschéftsjahr Beitragseinnahmen in Hohe von 289,5 (im Vorjahr
305,6) Mio Euro. Der Ruckgang erklart sich im Wesentlichen aus dem Ausstieg aus der
Ruckversicherung in der Schweiz (9,0 Mio Euro), dem Abgang einer Grof3verbindung in der
Schadenversicherung (5,8 Mio Euro) und aus einem Sondereffekt bei der mamax (3,5 Mio
Euro). Ohne diese Einfliisse ergabe sich ein leichtes Beitragswachstum.

Der Konzern konnte das Ergebnis der normalen Geschéftstatigkeit auf 7,5 (im Vorjahr 6,6)
Mio Euro steigern. Helmut Posch, seit Januar 2006 Vorstandsvorsitzender der Mannheimer
AG Holding: "Fur uns ist das gute Geschaftsjahr 2006 ein Ergebnis unserer konsequenten
Neuausrichtung und Weiterentwicklung der Mannheimer Gruppe."

Mannheimer Versicherung AG

Die gebuchten Bruttobeitrége des Schaden- und Unfallversicherers Mannheimer
Versicherung AG gingen im selbst abgeschlossenen Geschaft auf 272,0 (im Vorjahr 276,2)
Mio Euro zuriick. Grund hierfir ist vor allem die Beendigung einer GroRRverbindung im
Wassersportbereich. "Bei unseren Markenprodukten konnten wir zum Teil wiederum
zweistellig wachsen. Das zeigt, dass unsere Qualitatsstrategie goldrichtig ist und unsere
Kunden unsere Kompetenz schatzen", so Posch.

Die Gesellschaft schloss das Geschaftsjahr mit einem versicherungstechnischen Gewinn
(nach Schwankungsriickstellung) von 7,0 (im Vorjahr -1,5) Mio Euro und einem Ergebnis der
normalen Geschéftstatigkeit von 18,0 (im Vorjahr 10,2) Mio Euro ab.

mamax Lebensversicherung AG

Die mamax Lebensversicherung AG hat ein zufriedenstellendes Geschéftsjahr hinter sich.
Der Versicherungsbestand stieg um 16,4% auf 10.353 Vertrage. Die laufenden
Beitragseinnahmen erhéhten sich von 7,2 auf 8,8 Mio Euro. Durch die neue strategische
Ausrichtung der mamax auch als Produktgeber fiir Verbande und Interessengruppen
aufzutreten, rechnet die Gesellschaft mit weiter steigendem Neugeschéft.

Vertrieb

Die Anzahl der Vertriebspartner in der Exklusivorganisation konnte um rund 20 Prozent
erhdht werden. Mit der Griindung einer neuen Maklerdirektion in Ulm setzt das Unternehmen
zudem ein Zeichen gegen den Markttrend. Posch: "Wir wollen unseren Maklerpartnern noch
weiter entgegenkommen und ihnen vor Ort Unterstiitzung und Entscheidungskompetenz
bieten." Zusatzlich bindelt die Mannheimer ihre Erfahrungen im
Transportversicherungsgeschéft durch die Griindung einer eigenen Vertriebsdirektion fuir
dieses Segment. Hierdurch erwartet die Gesellschaft eine Festigung ihrer Top-Ten-Position
im Transportversicherungsbereich.

MaxBox

Eine besondere Produktinnovation testet die Mannheimer aktuell: Mit der MaxBox, die kiinftig
in Kundenfahrzeuge eingebaut werden soll, will sie ihren Kfz-Kunden Telematikdienste
anbieten. Uber GPS-Signale ist eine Fahrzeugortung und das Auslésen einer Signalkette bei
Unfall oder in Notfallsituationen moglich. Fur Unternehmer wird so auch die Einsatzplanung
leichter: "Das ist innovativ und hilft mir im Tagesgeschéft. Ich kann unsere Routen besser
planen, wenn ich weil3, wo meine Teams sind. Das rundet das Servicepaket der Mannheimer
sehr gut ab", sagt Testpartner Hans Ziegle, der als Geschéaftsfuhrer der Ziegle
Dienstleistungsgruppe taglich rund eintausend Mitarbeiter koordiniert. Auch die Ortung
gestohlener Fahrzeuge wird erheblich erleichtert.

ErtragsVerbesserungsProgramm

Durch das im Berichtsjahr initiierte ErtragsVerbesserungsProgramm will die Mannheimer
Versicherungsgruppe ihre Kosten deutlich reduzieren und die Verwaltungs- und
Vertriebsprozesse weiter verbessern. "2007 werden wir unseren Innendienst neu aufstellen,
wichtige Investitionen im IT-Bereich und im Vertrieb tatigen und die Ablaufe starker auf
unsere Kundenbedirfnisse ausrichten. Hierdurch werden wir schneller und kostenginstiger
produzieren und unser Geschaftsmodell besser unterstiitzen", sagt Posch.
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